BT Management des Unités Commerciales
Négociation Relation Client

ISEFAC

ALTERNANCE

Isefac , centre de formation en alternance crée il y a 20 ans, recrute et forme plus de 700 étudiants par an,
aupreés de plus de 5000 entreprises partenaires. Membre de lonis Education Group, 1" groupe de formation privé
en France (17000 étudiants), Isefac bénéficie de la puissance pédagogique du groupe et son réseau et propose
des formations diplémantes et professionnelles de Bac a Bac+5 en Commerce / Marketing / Communication /
Assistanat / Comptabilité / Ressources humaines

BTS Management des unités BTS Négociation relation client
commerciales

Alternance : Lundi — Mardi a I'Ecole / Alternance : Jeudi - Vendredi a I'Ecole /
3 autres jours en entreprise 3 autres jours en entreprise

Fonctions possibles en entreprise : Fonctions possibles en entreprise :
vente en magasin ou autre lieu de vente prospection commerciale physique ou

/ gestion des stocks / tenue de caisse / téléphonique / assistant commercial / prise
mise en rayon... de rendez-vous...

a Date de début des cours : Octobre 2011
a Date possible de démarrage du contrat de professionnalisation : dés Juillet
a CDD de 24 mois (fin du contrat Aot 2013)

Durée hebdomadaire de travail : 35 ou 39 heures
(Jours de formation compris)

a Statut : salarié(e) soumis(e) aux régles en vigueur (Ex: 5 semaines de congés payés)

a Grille de rémunération :

Age

-21 ans 21 a 25 ans

Niveau d'étude

Au moins titulaire

0, * 0, *
dun bac pro | STG  ©5% du SMIC* | 80% du SMIC* | 100% du SMIC

ou 85% du
minimum
conventionnel

Autre 55% du SMIC* 70% du SMIC*
\_ %

* ou du minimum conventionnel suivant convention collective de I'entreprise
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